DVPROJECT PROYECTOS E INGENIERIAS

Tu activo es la dedicacion de tu equipo.
Tu ERP deberia notarlo.

Comparativa funcional: Microsoft Dynamics 365 Business Central
estandar vs Business Central + dvproject proyectos para
ingenierias, consultoras, empresas de servicios y proyectos de
energia.

FORMATO ICP PLATAFORMA
10 areas - +135 funciones Empresas que viven del Microsoft Dynamics 365
proyecto profesional Business Central

Por qué una empresa de servicios profesionales necesita mas que BC
estandar

En una empresa que vive del proyecto profesional el margen se controla en tres dimensiones que
tienen que vivir vivas en paralelo: horas (vendidas al cliente - objetivo interno - realmente
consumidas), tareas (previstas en la planificacion - realizadas en ejecucién) y recursos (planificados -
ocupados - disponibles). Cuando una se mueve, las otras dos se mueven con ella — y el margen del
proyecto se recalcula al instante.

Business Central cubre la contabilidad, las compras y las ventas — pero no entiende de WBS
jerdrquico, partes de horas con flujo de aprobacidn, capacidad cruzada de cartera, comparativa horas
vendidas/objetivo/reales, control de tareas previstas vs realizadas, modelos de facturacién mixtos
(T&M + hito + recurrente) o margenes vivos por proyecto y por perfil. Tampoco une la propuesta
firmada con la dedicacion real y la facturacidon en una misma cuenta de explotacién.

dvproject proyectos aflade exactamente esa capa: el ciclo entero desde la oportunidad comercial
hasta el cierre del proyecto, sobre la plataforma Microsoft que ya conoces. Sin migraciones. Sin
romper actualizaciones. Sin perder margen por horas, tareas o recursos mal controlados.
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Areas funcionales cubiertas
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CRM, pipeline comercial y oportunidades

Oferta, estimacion y propuesta (horas vendidas + objetivo en paralelo)
Adjudicacion, contratacién y arranque del proyecto

Planificacion de tareas, capacidad y recursos

Ejecucion, dedicacion y triangulo de control (vendidas - objetivo - reales)
Imputacion de gastos, compras y subcontratacion

Hitos, entregables y gestion documental

Facturacion, anticipos y modelos mixtos (T&M, hito, recurrente)
Tesoreria, multimoneda y multi-empresa

Analisis, reporting técnico-econémico y Power BI

— Funcionalidad no disponible en BC estandar + Disponible en BC + dvproject proyectos

12 funciones

15 funciones

11 funciones

14 funciones

17 funciones

12 funciones

12 funciones

14 funciones

14 funciones

13 funciones



o CRM, pipeline comercial y oportunidades 12 FUNCIONES

El pipeline comercial vive en el ERP, no en un CRM paralelo desconectado de la entrega. Cuando una

oportunidad cierra, el equipo de proyecto entra a una propuesta que ya conoce — sin reteclear
cuentas, contactos ni alcance.

Funcionalidad BC estandar dvsfo;ect
Pipeline de oportunidades con estados configurables -_— v
Probabilidad ponderada y forecast a corto y medio plazo —_ v
Maestro de cuentas y contactos vinculado a oportunidad y a proyecto parcial v
Origen de la oportunidad codificado para analisis ROl por canal —_ v

Vinculacion oportunidad - oferta = proyecto (trazabilidad extremo a

extremo) - v
Licitaciones y RFP con registro de competencia —_ v
Motivos de cierre [ no cierre con causas codificadas —_ v
Adjuntos del expediente comercial (RFP, NDA, documentacion técnica) —_ v
Cuestionarios de cualificacion para descartar pronto —_ v
Notificaciones de hito comercial al responsable —_ v
Histérico de proyectos previos por cuenta para warm intro -_— v

Partners y referenciadores con seguimiento de comisiones —_ v



a Oferta, estimacidon y propuesta al cliente 15 FUNCIONES

La propuesta define los dos primeros vértices del tridngulo de horas: las que vendes al cliente y las
que crees que vas a invertir realmente. La diferencia entre las dos es tu margen objetivo. Aqui queda
explicito desde el primer minuto, no en un Excel del director de propuesta.

Funcionalidad BC estandar dvsfo;ect
Estructura jerarquica de tareas WBS (hasta 7 niveles) -_— v
Estimacion por horas y perfiles (senior, junior, director técnico, etc.) —_ v
Tarifas dobles: coste interno y precio de venta por perfil —_ v
Horas vendidas al cliente y horas objetivo internas en paralelo —_ v
Margen objetivo calculado automaticamente (vendidas vs objetivo, € y %) —_ v
Modelos de facturacién: precio cerrado, T&M, hito, recurrente, mixto — v
Plantillas de oferta por tipologia (auditoria, due diligence, ingenieria) — v
Generador de propuesta a cliente en RDLC y Word sin retecleo —_ v
Comparativa de hipotesis de propuesta (varios escenarios de horas y precio) —_ v
Multimoneda nativa desde la oferta (EUR, USD, GBP, CHF, ...) parcial v
Multiidioma de plantillas (oferta y factura en idioma del cliente) -_— v
Umbral de descuento con regla de aviso (margen minimo configurable) —_ v
Importacion Excel en 2 formatos predefinidos para arranques rapidos —_ v

Histdérico comparable: horas reales y margen real de proyectos similares
cerrados

Célculo automatico de % gastos generales y beneficio estimado —_ v



e Adjudicacion, contratacion y arranque del proyecto 11 FUNCIONES

La oferta se firma. La propuesta se convierte en proyecto en ejecucion conservando alcance,
estructura, perfiles y precios. Lo que estimaste, ahora se ejecuta — sin reteclear ningun hito ni dato

del cliente.

Funcionalidad BC estandar BC +
dvproject
Conversion propuesta - proyecto en ejecucion con un clic -_— v
Copia de proyecto (duplicado completo de estructura) —_ v
Estados del proyecto: propuesta - ejecucion - cerrado parcial v
Plantillas de proyecto por tipologia —_ v
Generador de oferta basada en oferta y objetivo basado en objetivo —_ v
Renumerar nivel y orden de tareas tras negociacion final — v
Contrato firmado anclado al proyecto (PDF, fechas, importe contratado) —_ v
Anticipos a cuenta cobrados al firmar y descontados al facturar — v
Retenciones de garantia con condiciones contractuales del cliente — v
Hitos comprometidos del contrato vinculados a facturacién —_ v

Equipo del proyecto con roles y dedicacion estimada -_— v



° Planificacion de tareas, capacidad y asignacion de
14 FUNCIONES

recursos

Las horas objetivo de la propuesta se aterrizan en una planificacion real: qué tareas, quién las
ejecuta, cuando. La capacidad de recursos cruza con los demds proyectos de la cartera. Aqui queda
fijada la base "previsto" frente a la que se medira la ejecucion.

. . , BC +
Funcionalidad BC estandar .
dvproject
Aterrizaje de horas objetivo en personas, perfiles, tareas y semanas — v
Tareas previstas con fecha objetivo, entregable y % de avance esperado —_ v

Plan de capacidad de recursos (planificados - ocupados - disponibles) por

semanay persona o 4
Planificacion sobre las propias tareas del proyecto (no en otra herramienta) —_ v
Microsoft Project — import y export nativo bidireccional —_ v
dvplanner — herramienta visual para coordinar personas entre proyectos —_ v
Asignacion por persona y perfil con tarifas internas y de venta —_ v
Capacidad semanal y disponibilidad (vacaciones, formacion, baja) —_ v
Vista de carga del equipo cruzada (qué proyectos compiten por el mismo . v
perfil)

Recalculo automatico de fechas previstas y de hito ante cambios —_ v
Plantillas de planificacion reutilizables entre proyectos similares — v
Prevision de costes y de facturacion por periodo —_ v
Cambiar recurso asignado entre proyectos con histérico del cambio — v

Dependencias entre tareas con propagacion automatica del retraso — v



e Ejecucion, dedicacion y triangulo de control 17 FUNCIONES

Aqui entran los terceros vértices de las tres dimensiones: horas reales, tareas realizadas,
ocupacion real — y se comparan con lo vendido y lo planificado en tiempo real. El coste real y el
margen estan vivos cada dia, no a fin de mes.

Funcionalidad BC estandar s

dvproject

Comparativa horas vendidas - objetivo - reales por tarea, persona, perfil y

proyecto en una sola pantalla - v
Tareas previstas vs realizadas con estado (en curso - terminada - retrasada - . v
no iniciada) y motivo de desviacion

Ocupacion real vs planificada por persona, semana a semana — v
Avance % por tarea validado contra horas consumidas (detector de tareas que . v
se eternizan)

Aviso automatico de desviacion (reales > objetivo o reales > vendidas) —_ v
Recalculo de margen del proyecto en cada parte aprobado —_ v
Partes de horas diarios o semanales por persona, proyecto, tareay rol — v
Aprobacion de partes en flujo (revisar, aprobar, devolver con comentario) —_ v
App moévil para imputar horas desde cliente —_ v
Favoritos y plantillas de imputacién rapida —_ v
Recordatorios de imputacion pendiente —_ v
Dedicacion facturable vs no facturable diferenciada — v
Hitos del proyecto con marcaje de cumplimiento y entregable adjunto —_ v
Diario de proyecto (notas, decisiones, riesgos, cambios de alcance) —_ v
Diarios de costes (imputacidn contable analitica por proyecto) —_ v
Control de cambios de alcance con presupuesto extendido aprobado —_ v

Tarifas distintas por cliente o proyecto cuando aplica -_— v



e Imputacion de gastos, compras y subcontratacion 12 FUNCIONES

Los gastos del consultor (dietas, kilometraje, hoteles), las compras necesarias para el proyecto
(software, licencias especificas) y la subcontratacién puntual de especialistas — todo imputado al
proyecto y al cliente cuando es reembolsable.

Funcionalidad BC estandar s

dvproject

Imputacion de gastos del consultor (dietas, km, hoteles) vinculados al

proyecto o /
Marca de gasto reembolsable al cliente vs gasto interno —_ v
App movil para imputar gastos con foto del ticket -_— v
Aprobacién de gastos en flujo —_ v
Liquidacion de gastos al consultor parcial v
Imputacion de costes desde compras (subcontratistas, licencias) —_ v
Subcontratacion puntual de especialistas con clasificacion —_ v
Facturas de proveedor vinculadas a proyecto y a tarea —_ v
Acuerdos marco con proveedores recurrentes —_ v
Repercusion de gastos al cliente con margen configurable —_ v
Compras estandar BC (orden, recepcion, factura) v v

Histérico de compras por proveedor agregado a nivel cartera —_ v



° Hitos, entregables y gestion documental 12 FUNCIONES

En proyectos de ingenieria o consultoria, el entregable es el producto. Versiones de informe, planos

revisados, presentaciones — todo con trazabilidad de quién aprobd qué y cuando, vinculado al hito
que se factura.

Funcionalidad BC estandar dvsfo;ect
Hitos del proyecto con fecha objetivo y fecha real -_— v
Entregable adjunto al hito (informe, plano, presentacion) —_ v
Versionado de entregable (v1.0 = v1.1 & v2.0) con histérico —_ v
Aprobaciones formales (revisor, aprobador, fecha, firma electrénica) —_ v
Vinculacion entregable - hito - factura para auditoria —_ v
Adjuntos por proyecto y por tarea (planos, informes, contratos) parcial v
Comunicacion con cliente (newsletter de avance, hito completado) —_ v
Integracién SharePoint /| OneDrive — v
Busqueda transversal de entregables de proyectos cerrados —_ v
Permisos por entregable (interno - cliente - publico) —_ v
Plantillas de entregable por tipologia -_— v

Trazabilidad de cambios y aprobaciones para auditoria externa —_ v



e Facturacion, anticipos y modelos mixtos 14 FUNCIONES

Facturas por hito, T&M, recurrente o mixto generadas desde el propio proyecto, sin retecleo. Al
cerrar, el margen real queda anclado al proyecto y entra en la base histérica que valida la siguiente
propuesta.

Funcionalidad BC estandar BC +
dvproject
Facturacion por hito cumplido (generada desde la marca de hito) -_— v
Facturacion T&M (horas aprobadas x tarifa de venta) —_ v
Facturacion recurrente (mantenimientos, retainers, suscripciones) —_ v
Renovacidn automatica de contratos recurrentes —_ v
Revision IPC anual aplicada automaticamente —_ v
Facturacion mixta (hito + T&M + recurrente en el mismo contrato) —_ v
Anticipos a cuenta cobrados al firmar y descontados al facturar — v
Retenciones de garantia con liquidacion al cierre — v
Pendientes de facturar (control del WIP comercial) —_ v
Conciliacién factura emitida vs partes aprobados —_ v
Cierre del proyecto con margen real y lecciones aprendidas -_— v
Histérico de proyectos cerrados como base para benchmarking —_ v
Cuenta de resultados por proyecto (ingresos - costes - margen) —_ v

Rentabilidad por cliente, perfil, sector y linea de negocio —_ v



e Tesoreria, multimoneda y multi-empresa 14 FUNCIONES

Los proyectos cruzan fronteras. Una propuesta en euros, una factura en délares, un cliente en Suiza
con holding en Luxemburgo, una filial en Brasil que comparte equipo con la matriz espafola. El ERP
cubre la complejidad sin que el equipo tenga que pensar en ella.

Funcionalidad BC estandar dvsfo;ect
Multimoneda nativa (EUR, USD, GBP, CHF, MXN, BRL, cualquier ISO 4217) v v
Tipos de cambio configurables (manual, BCE, ajuste mensual o por hito) v v
Diferencias de cambio calculadas automaticamente al cobrar/pagar v v
Multiidioma de plantillas (oferta y factura en idioma del cliente) —_ v
Datos fiscales por pais (NIF/VAT/Tax ID, retenciones) parcial v
Multi-empresa Business Central para grupos internacionales v v
Consolidacion financiera multi-empresa a moneda de reporting v v
Anticipos y retenciones por proyecto y por pais —_ v
Norma 43 con conceptos interbancarios —_ v
Conciliacion bancaria automatica parcial v
Prevision de flujos de efectivo filtrable por cliente y proyecto -_— v
Pagarés (emisidn, descuento, vencimiento) —_ v
Cartera de cobros y pagos con histérico parcial v

Verifactu y Sl (cumplimiento normativo fiscal) parcial v



@ Analisis, reporting técnico-economico y Power Bl 13 FUNCIONES

Si las tres dimensiones del control viven en el ERP, el informe se construye solo. Margen vivo,
triangulo de horas, cumplimiento de tareas, ocupacion real, forecast — todo conectado al modelo
nativo de Power BI.

Funcionalidad BC estandar s

dvproject

Dashboard del triangulo de horas por proyecto y cartera (vendidas - objetivo

- reales con desviacién) - -
Cumplimiento de tareas previstas vs realizadas por proyecto y por persona — v
Ocupacion de recursos (planificada - real - disponible) cruzada de toda la . v
cartera

Situacion de proyectos (cartera completa con estado y margenes) —_ v
Margen vivo por proyecto mes a mes —_ v
Forecast de facturacion (hito - T&M - recurrente, a 3/6/12 meses) —_ v
Rentabilidad por cliente (top clientes por margen, no por ingresos) —_ v
Rentabilidad por sector [ linea de negocio —_ v
Pipeline comercial ponderado con forecast a corto y medio _ v
Histdrico de proyectos cerrados para benchmarking de propuestas —_ v
Plantillas Power Bl nativas (proyectos, partes, tareas, ocupacion, equipo) —_ v
Cuenta de resultados por linea de negocio —_ v
Informe técnico-econdmico mes a mes para consejo -_— v
Andlisis de eficiencia por perfil (horas facturables [ horas totales) —_ v

¢Quieres ver como se traduce esto en tu cartera de proyectos?

Te ensefiamos en una reunion de 30 minutos con tus datos cdmo dvproject proyectos se conecta a tu Business Central
— qué fase del ciclo te aprieta mas y como arrancamos por ahi. Gratis, sin compromiso, con un consultor senior del
sector.

Casos de referencia en ingenierias, consultoras y empresas de proyectos de energia espafolas e internacionales —
preguntar por sector y volumen.

Web davisa.es/extensiones/dvproject-proyectos/capacidades/ Email ventas@davisa.es
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